MEHR AUFTRAGE
U BEKOMMEN!

NUTZE DIESE 11 WEGE UND DU WIRST ALS DJ
GARANTIERT MEHR BOOKINGS BEKOMMEN, OHNE
VIEL GELD IN WERBUNG ZU INVESTIEREN!



Inhaltsverzeichnis

1 Herzlich WIlKOMMEN...........oooiii e 3
Das Nadel6hr eines erfolgreichen DJs...............oouuuiiiiiiiiiiiii e 4
3 Aller ANfang ISt SCRWET ........... ..o e e 5
K T IV = o) o PP PPPPRTRR 6
3.2 VIHAMIN-B..cceeeeeeee e 6
K TR 57 | 4TSRS PPPPPPRPR 7
G TG I =l T 0 Y= T RPN 8
3.3 DEMO-KIL...ceeeeeeeeeeeee e e e 8
4 Die ersten Auftrage kommen langsamrein................ccooooiiiiiiiiiicc e 10
o I U o] 11 (U o PP POPPPRP 10
4.2 Veranstalter & BOOKET..........uuuiiiiiiiiiieeeieee e e 10
4.3 LOCAtIONDESITZEN.......ci ettt 11
S Yo g 1 1 o = T PSR P P PPPPPP 11
5 NEXE LEVEL. ... . e e e e e e e e e e e e e aeeeeeas 12
5.1 BOOKING-AGENTUIEN.......iiiieeeitee e e e s 12
6 BONUS...... e e e e e e e e e e e e e e e e e 13
ST N o 1=7= To [ o PP PPPPPRP 13
L A o[ 1 TP 13
8.3 CONTEST...ceiiii et a e e e e e e e e e nnr e e e e e e aaan 13
6.4 DJ-Verbande, Vereine & KURUIrgruppen. .. ... oot 14
7 [T =T w4 (=T g I o o T P 15

Bekomme als DJ mehr Auftrage! 2




Herzlich Willkommen...

und herzlichen Gliickwunsch - das war genau die richtige Entscheidung!

Wir freuen uns, dass du dich daflir entschieden hast, den Erfolg deiner DJ-Karriere
nicht dem Zufall zu Uberlassen, sondern mithilfe unseres E-Books zum Thema
Bookings zielorientiert eine erfolgreiche DJ-Karriere anstrebst!

Damit bist du vielen deiner Konkurrenten schon weit voraus, die ihre Fortschritte
dem Zufall Uberlassen und nicht aktiv daran arbeiten, ihre DJ-Karriere
voranzubringen.

Mein Name ist Patrick Lubcke

und ich bin der Grinder der
Online-Akademie Auflegen mit
Erfolg. Ich bin selbst seit 10 Jahren
als DJ aktiv und konnte dadurch
ein reichhaltiges Wissen und viele
Erfahrungen ansammeln.

Da ich selbst lange groBe
Schwierigkeiten hatte, Fortschritte
zu machen und als DJ erfolgreich zu werden, habe ich mir geschworen, dass ich
vermeiden moéchte, dass in Zukunft noch mehr DJs so viel Zeit, Energie und Geld
wie ich verschwenden mussen, um dem Traum einer erfolgreichen DJ-Karriere
hinterherzurennen und dann doch das Geflihl zu haben, dass es ein auswegloser
Kampf gegen Windmiuhlen ist.

Deswegen habe ich Auflegen mit Erfolg gegrindet, mit dem Ziel, die
umfangreichste und beste Online-Akademie im gesamten deutschsprachigen
Raum zu werden um Dir die bestmdgliche Ausbildung zu garantieren, damit Du
deiner Konkurrenz meilenweit voraus sein wirst und Deine erfolgreiche DJ-Karriere
Wirklichkeit wird!

Ich garantiere dir hier und jetzt sogar schon, dass du zu diesem Thema kein
besseres E-Book im deutschsprachigen Raum finden wirst!

Wenn du innerhalb eines Monats trotz Umsetzung keine Fortschritte machst, dann
ruf mich bitte an! Das hier ist meine private Nummer (01578-7065655) und ich
werde hdchstpersdnlich ran gehen und mit dir gemeinsam 100% kostenlos
schauen, wie wir diese Herausforderung gemeinsam meistern koénnen -
versprochen!

Viel SpaB und Erfolg!
Patrick von Auflegen mit Erfolg
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Das Nadelohr eines erfolgreichen DJs

Eine zentrale Herausforderung flr DJs ist es, immer wieder neue Auftrage zu bekommen,
Folgebuchungen zu erhalten und einfach immer einen vollen Booking-Kalender zu haben.
FUr diejenigen, die das DJing hauptberuflich austiben ist es sowieso eine
lebensnotwendige Aufgabe, daflir zu sorgen, dass regelmaBig Geld reinkommt. Aber auch
DJs, die das DJing "nur" im Nebenerwerb ausflihren, ist es naturlich ein wichtiges
Anliegen.

Denn sind wir mal ehrlich - warum machen wir das Ganze denn? Wohl kaum um auf
ewige Zeiten in unseren Partykellern und Schlafzimmern fest zu sitzen, sondern um die
Menschen mit unseren Skills zu beeindrucken und sie mit unserer Musik zu unterhalten -
und vor allem mdglichst viele! Also ist die logische Konsequenz, auf so vielen und so
groBen Partys wie méglich aufzulegen.

Da die wenigsten DJs auch gleichzeitig Veranstalter sind, missen wir also schauen, dass
wir von Veranstaltern, Bookern, Firmen, Brautpaaren, Club-Besitzern, usw. gebucht
werden. Genau dafiir habe ich dieses E-Book fiir Dich verfasst. Um Dir zu helfen, da uns
immer wieder die Frage erreicht hat, wie du es denn schaffen kannst, mehr Bookings an
Land zu ziehen.

Die Konkurrenz ist groB3 da drauB3en. Billig-DJs machen die Preise kaputt und das
Angebot an alternativen DJs zu dir, Iasst deine potenziellen Kunden eine sehr komfortable
Stellung einnehmen.

Du musst aktiv werden! Du musst die Leute davon liberzeugen, dass Du die richtige
Wahl bist. Dass Du so gut bist, wie sonst keiner deiner Konkurrenten und dass nur
Du die Party zu einem echten Knaller werden lassen kannst.
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Aller Anfanqg ist schwer

Wie schaffst du das, wenn du noch ganz am Anfang stehst? Wie bekommst du Giberhaupt
deine allerersten Auftrage?

Was du am Anfang wissen solltest, ist, dass Veranstalter gerade in den Szenen
mancher Genres am liebsten ihre Freunde und Bekannten aus der Szene buchen,
die sie gut kennen und moégen - NICHT den objektiv Besten!

Es hat ein bisschen was von Vetternwirtschaft - aber wenn du mal drin bist, arbeitet
dieses System ja auch fur dich. Es ist nur leider recht schwer erst einmal reinzukommen.
Warum machen sie das? Nicht aus Dummheit oder Faulheit, sondern weil das Angebot so
groB ist und heutzutage so viele DJs auf einem hohen Niveau sind, dass sie es sich
schlicht erlauben kénnen. Und wer arbeitet nicht am liebsten mit Leuten zusammen, die
man kennt und denen man vertrauen kann.

Deswegen ist es enorm wichtig, dass du es schaffst, eine ehrliche, persénliche Bindung
zu Verantwortlichen in der Szene und deren Umfeld aufzubauen. Sei héflich und
interessiert. Denke an deine Mitmenschen. Rufe dich immer wieder unverbindlich ins
Gedachtnis ohne gleich ein Booking klar machen zu wollen, sondern rein auf
freundschaftlicher Ebene. Biete deine Hilfe an und unterstitze sie im Netz und persdnlich.

Glaube mir, die Angebote fur Gigs kommen friher oder spéater von alleine. Du musst aber
natdrlich auch immer wieder Uber die Zeit erwdhnen, dass du wirklich Interesse hast
aufzulegen und irgendwie zeigen, dass du es auch wirklich drauf hast. Niemand kann
Hellsehen - deswegen sorge aktiv fur dein Glick!

Ganz wichtig ist erst einmal, dass du anfangst Kontakte in die Szene aufzubauen und so
einen ersten FuB in die Tur zu bekommen. Kontakte kannst du aufbauen durch:

Messen

Veranstaltungen

diverse Szene-Events

Workshops & Masterclasses

Plattenladen

Online (E-Mail, Social-Media, usw.)

Arbeit bei einem Label, einer Agentur, einer Veranstaltungs-Location, usw.

Aber eins nach dem anderen - wir gehen auf die einzelnen Punkte genauer ein.
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Mentor

Aller Anfang ist schwer - ist klar. Es gibt aber auch fir Anféanger zig Méglichkeiten den
Einstieg ins DJ-Business zu finden. Wenn du bereits unsere Lektion zum Thema Mentor
auf YouTube geschaut hast oder unseren Blog-Artikel zu diesem Thema gelesen hast,
dann kennst du bereits eine sehr gute Mdglichkeit, an erste Auftrage zu bekommen.

Wenn du das Video oder den Artikel noch nicht kennst, schau sie dir unbedingt an!
YouTube-Video: https://youtu.be/eSVCWbWGEbM

Blog-Beitrag Teil 1: https://dj-bros.de/warum-ein-mentor-der-kuerzeste-weg-zum-erfolg-ist/
Blog-Beitrag Teil 2: https://www.auflegenmiterfolg.de/artikel-wie-bekomme-ich-einen-mentor/

Dein Mentor wei3 am besten, wann der richtige Zeitpunkt fir deinen ersten Gig ist, wann
du so weit bist. Er kennt sich in der Szene, in der du in Zukunft stattfinden mdéchtest,
wahrscheinlich schon sehr gut aus. Er wird schon einige Kontakte haben und wird wohl
schon regelmaBig Bookings bekommen.

Vitamin-B

Apropos Vitamin-B - kommen wir zur wohl wichtigsten und wahrscheinlichsten
Madglichkeit, an Bookings zu kommen!

Wenn du bist jetzt bereits einige Kontakte zu Menschen aus der Szene aufbauen
konntest, dann nutze diese auch! Fragen kostet nichts und du hast praktisch nichts zu
verlieren. Rufe dich bei anderen DJs, Veranstaltern, Hochzeitsdienstleistern, Club-
Personal, usw. ins Gedachtnis. Wenn du sie davon Uberzeugen kannst, dass es sich
lohnt, dich weiterzuvermitteln, bist du einen groBen Schritt weiter.

Du kannst im Gegenzug dazu deine Hilfe bei ihren Tatigkeiten anbieten, einen Teil deiner
Gage als Provision oder sie ebenfalls weitervermitteln. Sei kreativ! Was kannst du ihnen
dafur bieten, dass sie dir helfen, wobei sie selbst Hilfe gebrauchen kénnen. "Geben ist
seliger als nehmen!" :) Und wer viel gibt, der wird auch etwas zurlickbekommen!

Gerade DJs, LJs und Produzenten, die in deiner Szene aktiv sind, sind zwar am
schwersten dazuzubekommen, dir zu helfen; wenn du sie auf deiner Seite hast, gibt es
kein besseres Vitamin-B als sie. Eine Empfehlung von jemandem, der wirklich vom Fach
ist, selbst Auftritte bekommt und dem die, die dich auch buchen sollen, vertrauen, ist
wirklich Geld wert.

Eine sehr coole Méglichkeit, welche dir nur DJ-Kollegen bieten kénnen ist der
Ringtausch. Im Gegenzug daflr, dass du in der Location, in der dein Kollege sonst spielt,
spielen darfst, holst du deinen Kollegen auch in deine Stamm-Location. Beide Parteien
haben etwas davon, man kann neue Kontakte kntpfen, sich in neuen Locations beweisen
und so mit dem Kollegen im Ricken einen super Einstieg in neue Gewésser wagen.
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Vielleicht hast du aber auch einfach Freunde oder Bekannte in der Szene, in der du dich
in Zukunft engagieren méchtest. Diese werden hoffentlich nicht zwingend auf eine
Gegenleistung von dir pochen, sondern dich einfach gerne weiterempfehlen. Daher kann
es natdrlich absolut nicht schaden, Freunde und Bekannte in dieser Richtung zu haben,
zu pflegen und zu nutzen, falls du dies noch nicht getan hast.

Ebenfalls in die Kategorie Vitamin-B fallen Angestellte einer Location, in der du zuklnftig
potenziell auflegen kénntest. Angestellte haben Ublicherweise ein gutes Verhéltnis zu den
Leuten, die daflr verantwortlich sind, wer wann gebucht wird. AuBerdem hat ihr Wort in
den Augen derer mehr Gewicht, da sie durch ihre Arbeit in der Location ein gewisses
Vertrauen genieBen. Wenn du es schaffst, dass jemand in dieser Position ein gutes Wort
far dich einlegt, bist du schon viel naher an einem Booking.

Noch besser ist es natlirlich, wenn du selber in der Location arbeitest. Naher kommst du
ans DJ-Pult praktisch nicht ran. Du erfahrst direkt, wenn ein Ersatz gesucht wird oder
Engpéasse herrschen und du solltest normalerweise eine Menge Vertrauen gegenitber den
Location-Besitzern genieBen. Du musst aber auch immer wieder Gber die Zeit, wahrend
du dort arbeitest, ansprechen, dass du wirklich Interesse hast, dort einmal aufzulegen
und irgendwie zeigen, dass du es auch wirklich drauf hast. Niemand kann Hellsehen -
deswegen sorge auch hier wieder aktiv fur dein Gluck!

Eine weitere Méglichkeit, die oft gar nicht bedacht wird, sind Stammgaste. Sie haben
zwar theoretisch nichts zu sagen, genieBen aber trotzdem oft ein gewisses Ansehen und
Vertrauen bei den Betreibern und dem Personal der Location, einfach, weil man sich eben
oft sieht und diese Leute praktisch schon zum Inventar gehdren. Daher kennt man sich
meistens sogar persdnlich und auch diese Leute kdnnen fir dich erste Schritte zu einem
Booking einleiten. Wer ein Stammgast mit einem guten Draht zur Leitung ist, bekommst
du naturlich nur raus, wenn du selbst regelmaBig da bist. Aber wenn es dein Ziel ist, in
dieser Location einmal aufzulegen, empfiehlt sich das sowieso und es wird dir wohl nicht
sehr schwerfallen, dort viel Zeit zu verbringen.

Empfehlungen sind eine extrem sichere Méglichkeit, an erste Auftrdge zu kommen, da
der, der dich vermittelt, sozusagen mit seinem Vertrauen daflr birgt, dass du das schon
machen wirst. Wenn dich die Leute, die dich buchen sollen, nicht kennen und du sonst
keine Reputation hast, werden sie auch nur schwer Vertrauen gegentber dir und deiner
Dienstleistung aufbauen.

Deine Position ist so auch eher auf Augenhdhe, als wenn du als No-Name aus dem
Nichts aus der Bittsteller-Perspektive ankommst.
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Ersatz

Gerade die beiden Punkte Mentor und Vitamin-B werden dir besonders dann helfen,
wenn einmal spontan ein Ersatz als DJ gesucht wird. Es kann immer mal passieren, dass
ein DJ wegen Krankheit, héherer Gewalt, einem attraktiveren Booking usw. aus fallt. Das
ist deine Chance! Entweder bekommst du es also selber mit und bist gut positioniert/
vorbereitet flr solche Situationen oder eben andere vermitteln dich.

Solche Situationen gibt es immer wieder. Sie sind Gold wert und so gibt es sogar DJs, die
immer mit einem USB-Stick feiern gehen, auf dem ihre vorbereitete Mediathek oder
einige praparierte Tracks flr ein kurzes Set gespeichert sind, um sozusagen all Zeit breit
Zu sein.

Engpass

Ahnlich wie beim Ersatz, ist bei einem Engpass logischerweise so, dass oft recht
kurzfristig noch ein DJ gesucht wird aber die meisten bereits ausgebucht sind. Engpésse
kénnen entstehen, wenn z.B. ein neuer Club aufmacht oder eine neue Veranstaltung ins
Leben gerufen wird. Auch hier spielt natirlich Krankheit und héhere Gewalt eine groBe
Rolle, sodass ein DJ zwar wie beim Ersatz nicht vorher gebucht wurde, der jetzt aus fallt,
aber eben aus welchem Grund auch immer nicht zu sagen kann.

Auch hier wird es fur dich von groBem Vorteil sein, wenn dich dein Mentor vermitteln kann
oder du auf ein groBes Netzwerk an Kontakten zurlickgreifen kannst. Auch flr die
Situation eines Engpasses musst du naturlich immer vorbereitet sein. Daher gilt hier
dasselbe wie beim Ersatz. Wenn du aber wirklich erfolgreich werden mdchtest und
endlich mehr Gigs bekommen mdchtest, dann wird dir das nicht schwerfallen und du
wartest praktisch nur auf derartige Situationen.

Da du beim Ersatz- und Engpass-Einsatz wahrscheinlich hauptséchlich aus der Not
heraus gebucht wirst, ist es in dieser Situation umso wichtiger, dass du hier
Bestleistungen zeigst. Die Veranstalter sind gerade so glucklich, dass sie Uberhaupt noch
jemanden gefunden haben und werden vielleicht noch nie etwas von dir gehért haben.
Wenn du jetzt aber ordentlich ablieferst, kannst du sie umso mehr beeindrucken und
eventuell eine zuklinftige Zusammenarbeit einttten.

Das gilt fur alle anderen Mdglichkeiten, bei denen du zum ersten Mal gebucht wirst

naturlich genauso. Es ist nur wichtig, diesen Umstand im Hinterkopf zu behalten und so
diese Chance auch wirklich zu nutzen!
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Demo-Kit

Bisher haben alle Varianten, die wir dir vorgestellt haben in irgend einer Art und Weise mit
Kontakten und Empfehlungen zu tun. Wenn du es, warum auch immer, nicht schaffst
Kontakte aufzubauen, die dich empfehlen, vermitteln und unterstiitzen, dann hast du
noch die Moéglichkeit mit einem hochwertigen Demo-Kit auf dich aufmerksam zu machen.

Was ist liberhaupt ein Demo-Kit?

Ein Demo-Kit ist eine Art Paket, was du schnirst und Dinge hineinpackst, die dich und
deine Kunst vorstellen. Ein Demo-Kit muss aber kein physisches Paket sein. Du kannst es
auch digital zusammenstellen. Wichtig ist, dass du hochqualitatives Material zusammen
tragst, dass dich in einem professionellen Licht stehen I&sst und deinem potenziellen
Kunden gute Griinde liefert dich in Zukunft zu buchen.

Dinge, die das Demo-Kit enthalten MUSS ist:

+ 1x personalisiertes Anschreiben an deinen potenziellen Kunden, in dem du dich kurz
vorstellst, du auflistest, was du bis jetzt schon erreicht hast, was an dir so besonders
ist, warum du sie als zukinftigen Kunden auserkoren hast und warum sie gerade dich
buchen sollten

* 1x Mixtape in Form eines USB-Sticks, Links im Anschreiben oder einer CD

* 1x Visitenkarte zur Kontaktaufnahme

+ kleine Merchandise-Artikel, falls vorhanden

+ 1x Presse-Kit mit Presse-Fotos, Biografie deiner DJ-Karriere, Discografie falls
vorhanden, Referenzen von Clubs, Veranstaltungen, bekannten Kunden, Contests,
Shows und andere erwdhnenswerte Besonderheiten

Am besten ist es, wenn du das Demo-Kit den Verantwortlichen persénlich Ubergibst,
dann wei3t du auch, dass es angekommen ist und kannst dir gleich ein Feedback
abholen, ob derjenige es sich anschauen wird. Sei aber nicht so unhéflich darauf zu
bestehen, dass es noch vor deinen Augen aufgemacht wird.

Ansonsten kannst du es auch an die Adresse im Impressum der Kunden schicken, wobei
es natirlich gerade bei Clubs oft sein kann, dass niemand vor Ort sein wird. Dann ist
ungewiss, ob das Packchen jemals ankommt. Auch wenn du es z.B. dem Personal
wahrend einer Veranstaltung Ubergibst, ist nicht ganz sicher, ob es wirklich an seinen
Bestimmungsort gelangt.
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Die ersten Auftrage kommen rein

Das waren nun einige Moglichkeiten, die dir vor allem helfen werden, wenn du noch gar
keine Bookings bekommst. Aber auch wenn du bereits hier und da ein paar Auftrage an
Land ziehst, wirst du so deine Vormachtstellung weiter ausbauen kénnen.

Wenn du dann eben auf deinen ersten Gigs spielst, dann ist es ganz wichtig zu
wissen, dass die aller groBte Chance auf zukiinftige Bookings bei deinem Gig selber
ist! Das hat folgende Griinde:

Publikum

Dein Publikum kann dein nachster Kunde sein! Egal ob als Mobile-DJ ein Hochzeitspaar,
dein Publikum im Club oder sonst wo. Es kann sein, dass sie in Zukunft, fir was auch
immer, einen DJ brauchen. Es gibt auch Gaste, die dich gerne Uber Mund-zu-Mund-
Propaganda weiterempfehlen, obwohl sie dich gar nicht kennen aber von deiner Leistung
Uberzeugt sind und dein Name so wiederum bei jemandem landet, der dich buchen wird.

Deswegen hast du hier noch einen Grund IMMER Bestleistungen zu geben, um deinem
Publikum positiv im Gedachtnis zu bleiben und sie am besten noch zu beeindrucken. Du
weiBt nie, wann sich das mal bezahlt machen wird. Suche nach deinem Auftritt immer
auch das Gesprach mit dem Publikum. Frag nach Feedback zu deiner Leistung und
connecte dich mit den Leuten - Vitamin-B!

Veranstalter & Booker

Gerade im Club ist es nicht unwahrscheinlich, dass wéhrend deinem Gig nicht nur die
Veranstalter und/oder Booker da sind, die dich fiir die aktuelle Veranstaltung gebucht
haben, sondern auch Veranstalter & Booker anderer Veranstaltungen und Locations. Die
sind naturlich immer mit offenen Ohren unterwegs und wenn du hier von dir Uberzeugen
kannst, wird das sicher im Gedéchtnis bleiben.

Auch hier kannst du vor und nach deinem Gig aktiv den Kontakt suchen, um dich gut zu
positionieren. Am besten machst du direkt konkret etwas aus, wann ihr das ndchste Mal
Kontakt haben werden, wo man sich wieder sieht oder wie man in Zukunft zusammen
arbeiten kénnte. Wenn du einmal ein "Ja." oder &hnliches rauskitzeln konntest, wird es
schwer wieder zurlickzurudern.
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Locationbesitzer

Es kommt immer wieder vor, dass dein aktueller Kunde nur der Location-Besitzer ist. Als
Mobiler-DJ hat dein Privat-Kunde die Event-Location nur gemietet oder ein externer
Veranstalter hat sich einen Club fir seine Veranstaltung gemietet. Es gibt viele Griinde,
warum der Veranstalter der Party, auf der du gerade gebucht bist nicht gleichzeitig der
Location-Besitzer ist. Trotzdem wird auch so eine Person grundséatzlich Interesse an
guten DJs haben und wahrscheinlich mitbekommen, was du wahrend deinem Gig so
verzapfst.

In diesem Fall sei es dir dringend empfohlen, dass du hier Kontakt zu dieser Person
aufnimmst, da es so sicher ist, wie das Amen in der Kirche, dass hier in Zukunft noch
weiter Veranstaltungen abgehalten werden und auch in Zukunft wieder DJs fur die
Beschallung der Location gebraucht werden. Auch hier wieder ganz ungezwungen
Kontakt aufnehmen, unter Fachleuten austauschen, sich anbieten und
Kontaktmdoglichkeiten austauschen!

Sonstiges

Je nach dem in welcher Szene du aktiv bist, kannst du auch immer wieder deinen DJ-
Namen durchsagen oder als Shout-Out-Sample abspielen, damit auch wirklich jeder
mitbekommt, wer du bist. Aber Ubertreib es nicht, sonst weiB3 bloB jeder, wer der nervige
DJ da oben ist.

Zusatzlich kannst du eventuell arrangieren, dass dein DJ-Name und/oder Logo Uber einen
Beamer oder die LED-Wall 1auft, um deine Marke weiterzuverbreiten. Analog dazu, kannst
du vielleicht auch ein Banner von dir aufhdngen oder es vor dein DJ-Pult hangen. Schau
einfach, welche Md&glichkeiten es gibt dich noch sichtbarer zu machen, ohne zu
aufdringlich und trashig zu wirken.

Falls du Uber derartiges verfiigst, was wir dir sehr nahe legen, dann kannst du auch mit
Give-aways arbeiten. Sprich, du kannst Visitenkarten und Flyer auslegen. Vielleicht hast
du sogar Merchandise wie Streichhdlzer, Feuerzeuge, Kulis, usw., was man ebenfalls in
der Location deines Gigs auslegen kann.

Naturlich kannst du auch unabhangig von deinem Gig Merchandise-Artikel verteilen und

an Orten auslegen, wo potenzielle zuklnftige Kunden vorbeikommen. Dazu z&hlen
Hochzeits-Dienstleister, Plattenladen, Bars, usw. - sei kreativ!
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Booking-Agenturen

Irgendwann wirst du als Einzelperson an ein Limit gerate. Du st6Bt gegen eine Art
unsichtbare Decke, durch die du irgendwie nicht weiter kommst. Als Mobile-DJ ist es
vielleicht der Radius des Umreises, in dem du aktiv bist, den du nicht weiter ausweiten
kannst oder du schaffst es einfach partout nicht noch mehr Leute zu erreichen, die einen
Mobile-DJ suchen. Als Club-DJ schaffst du es ebenfalls nicht Gber deinen regionalen
Radius hinaus oder du wirst schlicht von Clubs und/oder Festivals ignoriert, bei denen du
gerne spielen mdchtest, die aber einfach eine Nummer zu groB fur dich sind.

Das kann daran liegen, dass dir trotz deines professionellen Auftretens, live oder im Netz,
noch das gewisse Etwas einer offiziellen Instanz wie dem von einer Booking-Agentur
fehlt. Es kommuniziert immer noch etwas mehr Status und ist offizieller, wenn sich eine
Booking-Agentur bei einem Kunden meldet oder sich der Kunde selbst bei einer Booking-
Agentur melden muss, um dich zu buchen. So ist es auch deutlich realistischer héhere
Gagen auszurufen, die durch das Engagement und den Ruf/groBen Namen der Agentur
gerechtfertigt werden kénnen.

Auch haben Booking-Agenturen natirlich normalerweise gute Kontakte in die Szene. Sie
kénnen dich mit anderen DJs der Agentur zusammen bringen. Aber auch zu
Veranstaltern, Location-Besitzern, Bookern, usw. miUssen sie ja Kontakte haben, da dass
ihr tagliches Geschéft ist. So kann dich eine Booking-Agentur sehr schnell in Kreise
bringen, zu denen du vorher keinen Zugang hattest.

Es gibt auch noch Online-Agenturen, die weniger persdnlich sind aber es dir trotzdem
ermdglichen deine Reichweite deutlich zu erhdhen. Hier steigt deine Reputation natirlich
nicht wirklich - im Gegensatz zu einer richtigen Booking-Agentur aber es ist eine coole
Maoglichkeit sich zu prasentieren und mehr Reichweite zu generieren. Solche Online-
Portale sind daher eher flir Mobile-DJs geeignet und die klassischen Booking-Agenturen
fur Szene-DJs.

Oft kannst du hier eigenstandig ein Profil er6ffnen, in das du alles relevante zu dir
eintragst, ahnlich wie bei einem Presse-Kit und bekommst dann entweder direkt von
Kunden Anfragen oder Uber die Online-Agentur Angebote fir zukinftige Gigs. Im
Gegensatz dazu musst du einen gewissen Prozentsatz oder eine gewisse Gebluhr fir die
Vermittlung abgeben.

Dazu gehoren unter anderem:
- DJ-Bande

+ Gigmit

+ Weltklasse Jungs

- DJ-Ag

Schau dir die Portale einfach mal an und wéage ab, ob sich das fir dich lohnt.
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Absagen

Wenn du fur bestimmte Events Anfragen stellst, wird es immer wieder vor kommen, dass
du Absagen bekommst. Das ist ganz normal und gehdért dazu - die Welt wartet
logischerweise nicht auf dich. Deswegen kannst du entweder von vornherein versuchen,
gar nicht unbedingt einen Auftrag fur die aktuelle Veranstaltung zu bekommen, sondern
fir die kommenden, da hier vielleicht noch kein DJ steht. Oder wenn du eben fir die
aktuelle Veranstaltung angefragt hast und eine Absage bekommest, dann nimm die
Absage mit Fassung und versuche direkt eine alternative Mdglichkeit fur die Zukunft
klarzumachen.

Ablose

Wenn du die "Ehre" hast einen Resident-DJ abzulésen, dann gibt es zwei Mdglichkeiten,
warum das so ist. Entweder er wurde rausgeworfen oder ist freiwillig gegangen - logisch.
Versuch das unbedingt raus zu finden - diese Information ist sehr wichtig! So eine
Gelegenheit kommt nicht oft und sie ist sehr wertvoll. Deswegen hier besonders
vorsichtig sein.

Denn wenn er, aus welchem Grund auch immer, freiwillig gegangen ist, solltest du gut
daran tun, dich wenigstens in der Ubergangsphase grob an ihm zu orientieren, damit der
Bruch nicht zu groB ist und so weder dein Kunde noch die Géste Gberrumpelt werden.
Wenn du dann richtig drin bist, kannst du der Veranstaltung immer noch mit der Zeit
deinen Stempel aufdriicken. Aber Vorsicht - vielleicht ist er auch gegangen, weil in der
Location/bei der Veranstaltung etwas nicht ganz koscher ist!

Wenn er, aus welchem Grund auch immer, gehen musst, dann tust du umgekehrt
logischerweise gut daran, NICHT dieselben Fehler zu machen. Sonst bist du schneller
wieder drauBen, als du schauen kannst. Fehler kdnnen persénlicher Natur im Umgang mit
den Verantwortlichen sein, die musikalische Orientierung, die Skills, der Umgang mit
Gasten, die Hohe der Gage, usw.. Finde es heraus und spreche dich mit den
Verantwortlichen gut ab um ihnen auch das Gefiihl zu geben, dass du im Gegenteil zum
alten DJ an ihren Anliegen interessiert bist und sie bestmaoglich zu erftllen.

Contests

Falls du sehr begabt bist, aber noch keine Gigs bekommst, sind Contests eine gute
Moglichkeit um Leute auf deine Skills aufmerksam zu machen und ordentlich Reichweite
zu bekommen. Im Gegensatz zum normalen Club-Business sollte hier namlich der
objektiv Beste weiter kommen und mehr Aufmerksamkeit bekommen und nicht der, der
viele Kontakte oder sonst was hat - es geht ausschlieBlich um die Skills!
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Newcomer-Events werden von Clubs und Festivals immer wieder organisiert, um eben
Nachwuchs zu finden und Uber das Event Reichweite zu generieren. Wenn du wirklich gut
bist als DJ, solltest du hier gute Chancen haben. Leider geht die Auslosung oft Gber Likes
und Votes, damit der Veranstalter mehr Reichweite generieren kann und wenn du eben
bis jetzt wenig Aufmerksamkeit genieBt, kann das schwierig werden.

Auch brandmarkst du dich natrlich als Newcomer, wenn du bei so etwas mit machst.
Das kann dir auch noch etwas nach héngen - wenn du aber sowieso bei 0 startest, hast
du auch nichts zu verlieren. Wenn du gewinnst, ist das aber ein ordentlicher Schub und
du kannst so etwas auch ohne zu gewinnen sehr gut zum Netzwerken nutzen.

Im Hip-Hop werden immer wieder Battles veranstaltet, bei denen sich DJs in ihrem
Kdnnen wirklich sehr direkt gegeneinander Messen. Hier gibt es meistens eine
unparteiische Jury. Um hier zu bestehen, musst du aber wirklich gute Skills im Bereich
Scratching, Beatjuggling, Finger-Druming, usw. aufweisen, um eine beeindruckende
Performance zu kreieren. Das hat nicht mehr viel mit dem klassischen Auflegen zu tun.

Es gibt immer wieder lokale Veranstaltungen, da musst du einfach die Augen offen halten
aber es gibt auch diese internationalen Turniere:

- IDA
« DMC
+ RedBull Thre3style

Es ist nicht leicht hier reinzukommen, aber wenn du hier was reif3t, bekommst du vor

allem in der Hip-Hop-Szene groBes Ansehen und wirst sehr leicht und schnell Bookings
bekommen.

DJ-Verbande, Vereine & Kulturgruppen

Die letzte Mdéglichkeit, die wir dir aufzeigen méchten ist, dass du dich in DJ-Verbanden,
Vereinen und Kulturgruppen engagieren kannst. Gerade der Berufsverband Discjockey
e.V. (BVD) ist pradestiniert dafiir neue Kontakte zu knlipfen. Logischerweise dreht sich
hier alles rund um das DJing. Es gibt eine Mitgliedschaft, ein Magazin und vieles mehr.
Wenn du dich hier einbringst, tust du einen guten Zweck und wirst unweigerlich schneller
in deiner Karriere vorankommen, weil sich dort viele DJs tummeln, die schon weiter sind
als du.

Aber auch in anderen Verbanden, Vereinen und Kulturgruppen die etwas mit DJing zu tun
haben, kannst du dich genauso engagieren. Selbst wenn du dich in Verb&nden, Vereinen
und Kulturgruppen engagierst, die nichts mit DJing zu tun haben, sondern ein Sportverein
oder sonst irgend etwas sind, wird auch hier immer wieder ein DJ gesucht und selbst
wenn nicht, dann kreierst du mit einer coolen Idee eines Vereinsfestes, usw. eine
Mdoglichkeit, bei der du als DJ gebraucht wirst!
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Ein letzter aber extrem wichtiger Tipp!

Auch wenn du bereits regelmaBig gebucht wirst und ganz zufrieden mit deiner
Auftragslage bist, vernachlassige es niemals weiter aktiv daflir zu sorgen, dass das auch
so bleibt. Sicher geglaubte Bookings kénnen schnell wegfallen, du kannst selbst als
Resident-DJ rausfliegen, deine Stamm-Location macht dicht, usw.. Du weiBt nie, was die
Zukunft bringt und so solltest du immer darauf vorbereitet sein nicht auf einmal ohne
Auftrage dazustehen - vor allem, wenn du vom DJing lebst!

Der geile Nebeneffekt davon ist, dass du, wenn du bereits einen vollen Booking-Kalender
hast, eine extrem angenehme Verhandlungsposition einnehmen kannst. Wenn du dich so
nach neuen Auftrdgen umhdorst oder sie auch bei dir reinkommen, kannst du regelmaBig
deine Gage erhéhen und auch alte Gagen neu aushandeln, da du es auch riskieren
kannst mal einen Auftrag zu verlieren.

So kannst du dich nach neuen Herausforderungen umschauen, neue Locations und
Veranstaltungen bespielen. Du wirst bekannter und drehst gleichzeitig an der Gage-
Schraube. Perfekt - was willst du mehr?!

In diesem Sinne - niemals rasten - immer weiter, immer weiter - nach oben ist alles
offen! Werde aktiv, geh raus und hol dir die Auftrage! Hol dir auch Absagen, lern
daraus und greif erneut an!

PS: Da du durch dieses E-Book in Zukunft deine ersten Auftrdge oder noch mehr
Auftrdge an Land ziehen wirst, wollen wir uns auch dringend um deine Gage kimmern!
Denn du kannst logischerweise nicht von Luft und Liebe leben, du hast Ausgaben und
deine Dienstleistung ist etwas wert! AuBerdem mdéchtest du sicher in Zukunft noch mehr
Geld fur das DJing zur Verfiigung haben, um weiter darin zu investieren. :)

Deswegen haben wir fir dich im Zusammenhang mit diesem E-Book ein
Spezial-Angebot! Du bekommst von uns den Gage-Kalkulator zum absoluten
Sonder-Preis! Normalerweise ist er nur im Mitgliederbereich zum deutlich héheren
Preis von 29,95€ erhaltlich!
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Wenn unterm Strich nie etwas von deiner Gage Ubrig bleibt, dann musst du deine Gage
mal genau durchkalkulieren. Wir wollen, dass du nicht immer privat Geld nachschieBen
musst, um das DJing zu finanzieren.

Denn Du hast es verdient, dass Deine Gage daflir, dass Du so vielen Menschen mit deiner
Kunst eine Freude machst, ausreicht, um die Kosten fur Dein Hobby zu decken und sich
das DJing selbst finanziert!

Hol dir jetzt den Auflegen mit Erfolg - Gage-Kalkulator fiir nur 7€!
Durch den Gage-Kalkulator erreichst du:

* ...die Kosten fir das DJing zu decken!
* ...dass sich das DJing selbst finanziert!
* ...dass dir geniigend Geld fiir Musik und DJ-Equipment zur Verfiigung steht!

In dieser Excel-Tabelle sind 2 Kalkulatoren enthalten - einer fiir Mobile-DJs und einer flir
Club-DdJs. Mit den hinterlegten Formeln, musst du nur noch deine Zahlen eintragen und
kannst so automatisch und direkt sehen, wie hoch deine DJ-Gage ausfallen muss!

Du kannst zwar theoretisch selbst eine Tabelle erstellen, aber kannst du sicher sein, dass
du an alle Einzelposten gedacht hast?

Kennst du die Branchen-ublichen Faktoren, mit denen einige Posten wie

DJ-Equipment, Fahrtkosten, usw. faktorisiert werden missen, damit sie mit dem richtigen
Anteil in deine Gage einflieBen?

Deine Zeit ist mehr wert als 7€! Spar dir das mihsame Aufsetzen und nutze diese fix
und fertige Losung! Fir den Preis einer CD kannst Du also nicht nur sicher sein, dass sich
das DJing in Zukunft garantiert selbst finanziert, sondern im Laufe deiner DJ-Karriere
hunderte Euro mehr verdienen!
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Wir hoffen, dass dir dieses E-Book geholfen hat in Zukunft deutlich
mehr Bookings zu bekommen oder auch deine ersten Bookings an Land
zu ziehen!

Wenn du weitere Fragen oder Anregungen zum Thema Bookings hast, die
wir in das Diagramm aufnehmen sollen, schreib uns gerne eine E-Mail an:

info@auflegenmiterfolg.de

oder kontaktiere uns Uber unsere Website:

www.auflegenmiterfolg.de
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